O'moLer

FLEXIBLE PAPER HANDLING SOLUTIONS
RFP Sheet Sales

Datum:
Projekt: Kunde:
In Projection Sheet beinhaltet: [1JA [J Nein Handler:
Checkliste Kundenanfrage JA NEIN

Designsaufwand fir die Projektrealisierung > 5 Konstrukteurs-Tage

Ergebnis (EBIT) < 15%

Investition (Maschinen / Vorrichtungen / Lizenzen / ...) > EUR 25.000,—-

Sind finanzielle Risiken vorhanden (Vorfinanzierung / Zahlungssicherheit / Wahrung / ...)?
Bestehen spezielle Herausforderungen (Technik / Mitbewerb / Region / Ressourcen / ...)?

Falls eine Frage mit ,JA” beantwortet wurde, ist die Anfrage im RFP-Meeting vorzustellen!

Maschinenumsatz [TEUR]: Serviceumsatz [TEUR]:

Strategischer Nutzen:

Projektbeschreibung (ggf. Skizze):

Losungsansatz (Realisierungsidee / Modulzusammensetzung / Partnerkonzept / ...):

Auflagen flr Angebotslegung:

Teilnehmer-Unterschriften: OMD Operations [ODevelopment [JSales & Services ~ [Sales & Market

Kranzberg, den




	RFP Sheet Sales

	Datum: 
	JA: Off
	Nein: Off
	Kunde Händler: 
	Maschinenumsatz TEUR: 
	Serviceumsatz TEUR: 
	Strategischer Nutzen: 
	Projektbeschreibung ggf Skizze: 
	Lösungsansatz Realisierungsidee  Modulzusammensetzung  Partnerkonzept: 
	Auflagen für Angebotslegung: 
	MD: Off
	Operations: Off
	Development: Off
	Sales  Services: Off
	Sales  Market: Off
	Kranzberg den: 
	undefined: 
	undefined_2: 
	undefined_3: 
	undefined_4: 
	undefined_5: 
	Check Box1: 
	0: 
	0: Off
	1: Off

	1: 
	0: Off
	1: Off

	2: 
	0: Off
	1: Off

	3: 
	0: Off
	1: Off

	4: 
	0: Off
	1: Off


	Check Box2: Off
	Check Box3: Off


